
亚信企营盈系统 (EBOSS)

产品简介

亚信企营盈是⼀款基于LTC全流程管理的企业运营⽀撑系统，通过横向拉通企业运营过程中的各个业务环节，形成从销售线索到回款

以及从回款到线索的双向闭环，助⼒企业实现规范化运营。

将企业内部各个环节的⼯作信息以及企业外部的客户信息、合作商信息、竞争对⼿信息进⾏透明化和可视化，以帮助管理者统览全

局，实时掌握企业运营情况，及时做出策略调整，提升运营管理效率。同时，实现各部⻔员⼯各司其职、⾼效协同、形成合⼒，让业

务流动更顺畅更⾼效，从⽽提升企业竞争⼒！
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产品功能



产品亮点

• 客户作战图

• 决策链鱼骨图

• 营销四要素图

• SWOT分析图

售前标准化

• 项目预算管理

• 项目任务管理

• 项目文档管理

• 项目里程碑管理

项目标准化

• 回款报表展示

• 回款计划管理

• 回款进度管理

• 回款里程碑管理

回款标准化

• CEO视图

• 销售总监视图

• 销售人员视图

• 普通视图

老板之眼

• 交互式、免撰写

• 补充备注

• 点赞互动

日报智能化 OKR

• 聚焦重点，目标一致

• 公开透明，协同高效

• 鼓励个体，能力提升

• 关联业务，数据实时

产品价值

CEO

• 增强把控力，实时掌握企业现

在、未来及过去的经营情况，

决策及时有效；

• 识别识别同路人，将公司人力

利用最大化。

销售总监

• 可以在团队中快速复制销售精英

的打法和经验，赋能新人成长；

• 提高线索转化率和赢单几率，缩

短赢单周期，提升销售业绩。

项⽬负责⼈

• 项目团队规范化管理，任务

清晰化管理

• 实时把控项目进度、节约项

目成本、跟踪项目回款。 

产品订阅

安装试用

1-2月

•  一般为SaaS标品直销，不接受定制化和私有化部署；

• 购买license数超过100人/年，且有定制化或私有化部署的需求，则根据实际情况来判断立项。

• 可在手机APP、WEB PC端、飞书、钉钉等渠道使用

订购开通

按年订阅

使用培训

不少于3次

项目背景：

• 某电信软件企业，主营业务：软件研发、软件项目实施、软件定

制化及交付、系统运维。

客户痛点：

• 销售、交付、支撑部门使用不同的系统，系统间流程割裂，跨部

门合作采用线下流程，协作效率低；

• 公司业绩严重依赖top销售，团队中其他销售的业绩不达标；

• 项目交付常常延期，成本难控，多个项目亏损。

使用后效果：

商机转化提升

27% 40%
新客户开发增加

1.5倍

整体人效提升

15%
项目成本降低

客户案例


