
点 兢 数 据 项 目 介 绍

2024/01



背景介绍|国家政策：数据要素

       习近平总书记在党的二十大报告中指出：“促进数字经济和实体经济深度融合”。当前，互联网
时代正在快速向数字时代转变，数字经济已经全面超越工业经济、房地产经济，数据二十条成为激活
数据要素市场的基础性制度，数据资产入表激活了数字产业领域企业以及传统领域企业在数据产品研
发领域投入的信心和动力，不断推动数字中国战略的实施。数字经济、数据要素、数据资产已经成
为当下的主流，人工智能、区块链、大模型等技术正在与数据要素深度结合，引发新一轮生产资料、
生产力、生产关系的全面变革。

生产要素

生产要素——五要素



背景介绍|发展历程

2017-11
上海市社会信用促进中心

2019-11
上海市信用领域（社会信用服务）
大数据联合创新实验室

2021-01
上海点兢大数据科技有限公司

2022-09
南京点兢数据技术有限公司

发展历程
DEVELOPMENT PATH

2021-11
中数联数据（上海）有限公司



背景介绍|信促中心介绍

上海市社会信用促进中心

• 4家国企

性质（民非机构）21家

上海市社会信用促进中心是以引导社会诚信文化建设、推动信用行业产品应用落地、培育信用服务市场、促进上
海市信用服务产业链各环节健康有序可持续发展为目的的民办非企业法人机构。

上海万达网络金融服务有限公司、掌星宝 （上海） 网络科技有限公
司、支付宝 （中国） 网络技术有限公司、上海市信息服务业行业协
会、上海小虫数据科技有限公司、上海源旅数据科技有限公司、星环
信息科技 （上海） 有限公司、上海拍拍贷金融信息服务有限公司、
上海博科资讯股份有限公司、好慷 （厦门） 信息技术有限公司、上
海众人科技有限公司、上海数荃数据科技有限公司、上海分布信息科
技有限公司、上海成浪体育科技有限公司、上海壁虎网络科技有限公
司、上海琛谷企业发展有限公司、上海莱升软件咨询有限公司

  上海市数字证书认证中心、国泰君安证券股份有限公司、
 上海浦东科创集团有限公司、上海三零卫士信息安全有限公司

• 17家民企

五位一体

制度

应用 平台

行业 数据

上海市社会信用体系建设“五位一体”模式



背景介绍|大数据实验室介绍

上海市信用领域（社会信用服务）大数据联合创新实验室

2019年11月12日，上海市
经信委公布了2019年度上海
市大数据联合创新实验室名
单，上海市信用领域（社会
信用服务）大数据联合创新
实验室成为2019年度获批的
四家实验室之一。

2019年11月19日下午，在
上海市公共数据开放工作推
进会上，时任市委常委、副
市长吴清、时任市政府副秘
书长陈鸣波、市经信委主任
吴金城、市政府办公厅副主
任、市大数据中心主任朱宗
尧为2019年度大数据联合
创新实验室颁发了铜牌。



数据资源|核心数据源及优势介绍

资源数据
企业数据来自国家市场监督管理总局、税务总局、国家统计局、知识产权总用局、国家公共信用信息中心、最高法院、国家电网以
及互联网等
个人数据来自公安部、人社部、教育部、卫健委、最高法院以及民航总局、铁道部门、电信部门、银联、电商平台、旅游平台等

两大类业务 点兢数据依托整合的数据资源，形成了标准产品和解决方案三大类业务10个产品

数据源图解

全量企业

全维度数据

API接口

基础信息

✦  登记信息
✦  经营范围
✦  主要成员
✦  股东信息
✦   联系方式
✦ 变更信息
✦  行业分类

投融资信息

✦  对外投资
✦  股权融资
✦  债券融资

业务信息

✦  企业业务
✦  产品信息
✦  竞品信息
✦  微信公众号

经营风险

✦  经营异常
✦  行政处罚
✦  严重违法
✦  食品安全
✦  工程不良
✦  环保处罚
✦  欠税公告

经营信息

✦  经营信息
✦  行政许可
✦  食品许可
✦  税务评级
✦  证书资质
✦  招投标
✦  购地信息
✦  招聘信息
✦  进出口信用
✦  工程资质

司法风险

知识产权

✦  裁判文书
✦  法院公告
✦  开庭公告
✦  失信人
✦  被执行人
✦  司法协助
✦  股权冻结
✦  股权出质
✦  司法拍卖
✦  清算信息
✦  知识产权出质

✦  知识产权
✦  行政许可
✦  商标信息
✦  专利著作权
✦  软件著作权
✦  网站备案

企业关系

✦  竞争关系
✦  合作关系
✦  地域关系
✦  高管关系
✦  法人关系
✦  上下游关系
✦  投资关系
✦  分支机构
✦  最终受益人
✦  实际控制人
✦  资本谱系
✦  监管关系
✦  股权穿透

✦  上市公司季报
✦  小微企业年报
✦  财务风险分析

财务数据

税务数据

✦  纳税申报信息
✦  运营能力分析
✦  偿债能力分析
✦  盈利能力分析
✦  发展潜力分析
✦  纳税行为分析

票务数据

✦  供应商信息
✦  企业客户信息
✦  主营产品
✦  业务分析
✦  开票频率
✦  开票金额
✦  稳定性分析
✦  集中度分析
✦  关联交易分析

实际经营

社保数据

✦  网站流量监测
✦  快递验证
✦  位置大数据
✦  POI验证

✦  缴纳人数
✦  缴纳基数
✦  缴纳总额
✦  缴纳年限
✦  缴纳类型

舆情数据

✦  企业舆情
✦  产业舆情
✦  金融舆情
✦  产品口碑



数据资源|产业链知识图谱

已完成上海3+6重点方向行业知识图谱

三大先导产业

人工智能 生物医药集成电路

六大支柱产业

电子信息产品制造 汽车制造 石油化工及精细化制造 精品钢材制造 成套设备制造 生物制造



政府场景



成功案例|城市经济视界

项目背景
       基于平台，自动筛查输出区域经济发展情况、省市经济往来情况等宏观
分析数据，生成“区域特色榜单”。可重点研究指定区域和区域间的投资指数、
协同指数、潜力指数等榜单

客户画像
      政府/园区经济发展决策部门
      客户案例：上海市对外合作交流办、某省属传媒集团

建设内容
       平台私有化部署、报告/榜单输出

营销思路
       通过代理商销售，适合集成在“区域经济/产业大脑”项目

应用价值
        掌握宏观经济发展、了解省市经济往来动态、对比不同城市之间差异、
分析城市发展性格特征、全面摸清区域经济家底

城市经济视界项目



成功案例|楼宇/园区营商

项目背景
     通过大数据按楼宇/园区地址自动筛选区域内实际注册企业、虚拟注册企业、
仅办公企业的名单，自动统计企业名单的年营收和税收数据进行分析
     对区域内企业在区域外全国投资情况进行数据分析，并自动统计对外投资
营收及税收等经济指标情况分析、区域产业比例分析等
     对区域内重点企业进行企业风险、外迁风险等重点监测等

客户画像
       中心城市/中心城区的地方政府（区/管委会/街道）、政府产业园区
       客户案例：上海市某区街道、杭州市某区街道、南京市某区管委会

建设内容
        私有化部署小程序、PC端管理平台（根据楼宇/园区数据调用量等报价）

营销思路
        通过代理商销售，有地方政府渠道资源

应用价值
        挖掘税收存量，摸清区域内经济数据、区域内企业域外投资经济数据等，
分析区域内企业情况、自动推送政府人员走访任务及录入走访记录功能，区域
内潜在高企、潜在专精特新挖掘，区域政策计算器等营商服务功能

楼宇/园区营商项目



成功案例|乡贤招商/商会会员挖掘

项目背景
     数据精准筛查区域外“老乡”（含法人、董监高、股东）在指定城市投资
企业的清单
     通过产业、营收及税收等经济指标情况分析，精准找到“乡贤”企业

客户画像
      适用于地方招商/投促部门、各城市商会
      客户案例：安徽省XX市上海商会会员管理服务平台、江苏省XX市驻沪办
乡贤招商

建设内容
      平台私有化部署、报告输出

营销思路
       通过代理商销售，有各地驻域外城市办/招商中心、各地工商联对接商会
资源

应用价值
        数据精准筛查区域外乡贤企业家，提升招商引资精准度和效率
        为城市商会精准挖掘招募会员
        

乡贤招商/商会会员挖掘项目



成功案例|企服通

项目背景
      基于全国企业工商经营数据和自研评估模型开发的SaaS工具，为用户提
供全国企业的精准筛选、精准链接、精准评估服务。适用于政府和产业园区的
招商服商、政府企业服务机构的精准获客等场景

客户画像
       地方政府招商（区/街道）、产业园区
       客户案例：上海市某区投促局、杭州市某区街道

建设内容
        标准SaaS产品，按套餐以账号交付销售

营销思路
        通过代理商销售，定位政府招商人员的工具型产品，可结合政府其他场
景产品搭配销售

应用价值
         根据企业地域、营收、税收等，快速精准定位目标企业。通过评价报告
全面了解意向企业经营、风险等情况

企服通——招商引资管理服务平台项目



金融场景



成功案例|企数通

项目背景
        本产品提供全国性企业数据API接口产品，包括全国企业类接口及个人核
验类接口，包含但不限于企业工商数据、经营指标数据、知识产权数据、风险
处罚数据等。本产品适用于政府数据中台的数字底座建设、金融机构及科技企
业的精准营销、用户画像或智能风控模型开发

客户画像
        地方政府数据中台、金融机构
        客户案例：浙江省某城商行总行、江苏省某城商行总行、上海某区大数
据中心

建设内容
        标准api数据接口服务平台，按套餐以账号交付销售

营销思路
       通过代理商销售，需要对接银行总行资源

应用价值
        提供全国性的合规、稳定的数据接口公共服务

企数通——api数据接口服务平台项目



成功案例|企票通

项目背景
     基于企业发票数据并结合其他经营风险数据的企业评分SaaS服务，采用零
代码建模技术、多维异构数据融合技术，对企业主营业务、主要供应链伙伴、
上下游关联度等核心经营状况进行信用风险评分，适用于各类企业信贷风控场
景

客户画像
       金融机构、金融科技公司
       客户案例：浙江省某农商银行总行、江苏省某农商银行总行

建设内容
         私有化部署平台（根据客户需求报价）

营销思路
         通过代理商销售，技术和数据能力不强的农商行，需要对接到总行资源

应用价值
         提供数据调用+风控模型的一体化解决方案

企票通金融服务项目



成功案例|链企通

项目背景
       基于全国企业全量数据及全国重点行业产业图谱，为集团型链主企业定
制开发供应链动态风控及获客解决方案，可全面动态监控供应链上下游企业各
类风险信息并及时预警

客户画像
        中央企业、地方国企及上市公司等企业客户
        客户案例：某央企集团下属上市公司子集团、上海某大型国资建筑类企
业、山东某大型国资煤矿类企业

建设内容
        私有化部署平台（根据客户需求报价）

营销思路
       通过代理商销售， 央国企等链主企业的渠道资源

应用价值
        管控全面：管控目标涵盖集团型企业所有的供应商、客户、竞争对手、
投资企业等；实时预警：实时获取管控对象的企业经营数据、企业股权投资、
企业产品信息、企业行政处罚、企业司法风险、企业舆情等，根据内嵌模型及
时预警

链企通-供应链金融场景服务项目



企服场景



成功案例|数据资产评估与入表

项目背景
        互联网时代正在快速向数字时代转变，数字经济已经全面超越工业经济、
房地产经济，数据二十条成为激活数据要素市场的基础性制度，数据资产入表
激活了数字产业领域企业以及传统领域企业在数据产品研发领域投入的信心和
动力，不断推动数字中国战略的实施。数字经济、数据要素、数据资产已经成
为当下的主流，人工智能、区块链、大模型等技术正在与数据要素深度结合，
引发新一轮生产资料、生产力、生产关系的全面变革

客户画像
        国内上市公司、国/央企
        客户案例：成都某A股上市公司、杭州某A股上市公司

建设内容
        数据资产规划及评估总包服务（根据项目情况报价）

营销思路
        通过代理商销售，有上市公司渠道资源

应用价值
         由上海信促中心牵头，与上海数交所、上海交大高金以及评估机构等深
度合作，正在推进上市公司数据资产入表典型案例。同时，正在联合上海证券
交易所，合作推出上市公司数据资产指数及相关成分股板块等行动方案

数据资产评估与入表项目

成都某A股上市公司陈总分享

杭州某A股上市公司张总分享



成功案例|企业营销数字化

项目背景
       提供企业精准数字化营销服务：针对跨境电商领域，提供“精准选品+精
准营销”标准化产品，为出海平台、出口品牌、电商代运营公司等提供数据服
务； 针对金融行业营销，提供标准化获客服务；针对企业销售渠道建立，提
供潜客挖掘服务等

客户画像
        跨境电商、金融业、销售型企业
        客户案例：国内某头部互联网平台旗下国际业务平台、某银行分/支行、
某酒企营销部

建设内容
        标准化SaaS产品、报告输出（根据客户需求报价）

营销思路
        通过代理商销售，有跨境电商平台类、金融业类、销售型企业类资源
        
应用价值
        产品营销为企业核心的痛点，通过数据产品精准定位用户需求，实现精
准营销/精准获客

企业营销数字化项目

信贷获客场景

案例：某银行寻求符合自身业务服务
能力的企业提供贷款服务。
诉求要点：
1. 地域范围：全国
2. 企业类型：除农业、采矿业之外
的在营企业
3. 营收规模：5000万以上
4. 税收成长性：连续两年税收增长
超过20%
5. 融资情况：有投资机构投过

数据分析结论：根据大数据分析，全
国符合所有条件的企业超过5万家。

渠道服务场景

案例：某品牌酒类生产企业寻求符合
自身业务方向的企业建立渠道代理合
作体系
诉求要点：
1. 地域范围：江苏盐城
2. 企业类型：有酒类销售资质或食品
经营资质的在营企业
3. 营收规模：2000万以上

数据分析结论：根据大数据分析，符
合条件的企业共642家，其中符合酒
类销售的109家，符合食品类销售的
533家。



成功案例|ICT业务商机预测

项目背景
        针对ICT项目以往公开招投标数据进行分析，跟踪项目一、二、三期（如
有）中标单位变化等数据。针对非公开市场，进行ICT行业的产业分析及监测，
包含但不限于监测主体的知识产权、科技创新、营收税收等数据，综合分析预
判出未来潜在ICT项目

客户画像
        运营商企业（移动、电信、联通、有线、中通服）
        客户案例：某电信运营商上海公司

建设内容
        ICT项目数据分析及潜在招标项目预测平台
      
营销思路
        通过代理商销售，有运营商渠道资源

应用价值
        针对ICT项目，提供政企高端解决方案技术服务，如：进行常态化监测及
专题研究、重点客户扫描、未来商机预测等

ICT业务商机预测项目
客户/市场

行业商机洞察
需求引导创造

商客规模拓展
政企项目赢单

政企客户事业群

• 市场经分管控
• 营销客商管理
• 产品方案布局
• 渠道管理发展
• 项目价值管理
• 行政管理考评

• 政企市场洞察
• 重大战略接应

战略视野

统筹指导

• 强化政企市场洞察
• 做强产数能力
• 提高市场竞争力

• 获取重点客户画像
• 精准标记客户标签
• 助力拿单项目落地
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解决方案概述

数字经济时代，作为国家重要的基础性战略资源的数据已成为新的生产要素。《“十四

五”国家信息化规划》提出，充分发挥数据作为新生产要素的关键作用，以数据资源开发

利用、共享流通、全生命周期治理和安全保障为重点，建立完善数据要素资源体系，激发

数据要素价值。《“十四五”数字经济发展规划》提出，强化高质量数据要素供给，加快数

据要素市场化流通，创新数据要素开发利用机制。

本解决方案，以数据要素流通和价值挖掘创新为“小切口”，积极响应数字化转型这一“大
视角”，精准服务区域产业和企业为“高站位”，最终实现数据赋能区域经济高质量发展“全
闭环”。基于上海市信用领域（社会信用服务）大数据联合创新实验室已接入的合规的全

国企业工商基础库、全国企业年报库、全国企业知识产权库、全国企业舆情库、全国企业

税务库、全国企业部委数据库、全国重点 VC/PE 投资监测库、区域宏观经济库、区域企业、

人才、政策库等数据底座及数据枢纽，提供标准化/定制化数据产品、数据资产评估总包

服务等。
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楼宇/园区营商场景

场景 拜访对象 用户痛点 为用户解决的问题
立项方式/预算出

口
政策依据 案例

楼宇、园区

营商

中心城市/
中心城区

的地方政

府（区/管
委会/街
道）

政府产业

园区

1、无法掌握域内企业在

域外的发展情况

2、域内企业情况摸排依

靠人力扫楼，成本高，效

率低。企业情况变更掌握

不及时

3、数据类型不丰富，无

法全面了解域内企业发

展情况

4、数据标准不统一，数

据整理耗时久、成本高

1、高效挖掘税收存量

2、全面分析区域内企业情

况

3、摸清区域内经济数据、区

域内企业域外投资经济数据

4、自动推送人员走访任务

及录入走访记录

5、区域内潜在高企、潜在专

精特新挖掘

政府预算、招商经

费

《国务院关于

加强数字政府

建设的指导意

见》〔2022〕14
号

上海市某区街

道

杭州市某区街

道

南京市某区管

委会
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乡贤招商、商会会员挖掘场景

场景 拜访对象 用户痛点 为用户解决的问题
立项方式/预算出

口
政策依据 案例

乡贤招商、

商会会员

挖掘

地方招商、

投促部门

各城市商

会

1、搜集乡贤企业家、法

人、股东、高管方法单一、

效率不高

2、对乡贤所属企业的经

营情况、产业发展情况、

与本地的匹配度情况缺

乏了解

1、数据精准筛查区域外乡

贤企业家，提升招商引资精

准度和效率

2、为城市商会精准、快速挖

掘招募会员

政府预算、招商经

费

《国务院关于

加强数字政府

建设的指导意

见》〔2022〕14
号

安徽省 XX 市

上海商会会员

管理服务平台

江苏省 XX 市

驻沪办乡贤招

商
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招商引资工具场景

场景 拜访对象 用户痛点 为用户解决的问题
立项方式/预算出

口
政策依据 案例

招商引资

工具

地方政府

招商（区/
街道）

产业园区

1、无法掌握辖区外企业

的实际经营情况

2、无法掌握潜在招商对

象企业的风险

1、根据企业地域、营收、税

收等，快速精准定位目标招

商企业

2、通过评价报告全面了解

意向企业经营、风险等情况

政府预算、招商经

费

《国务院关于

加强数字政府

建设的指导意

见》〔2022〕14
号

上海市某区投

促局

杭州市某区街

道
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企业数据资产评估场景

场景 拜访对象 用户痛点 为用户解决的问题
立项方式/预算出

口
政策依据 案例

数据资产

评估

上市公司

拟上市公

司

国/央企

传统企业

1、企业急需进行数字化

转型

2、数据资产化发展道路

不明确

3、企业数据治理能力、

数据产品规划能力、AI 融
合能力欠缺

1、改变报表：研发成本变固

定资产、数据产品变增值收

益、成本中心变利润中心

2、改变属性：传统企业转变

为数字企业。估值标准改变、

融资模式改变、信贷方式改

变

3、改变业务：数字时代，商

业模式转变。数据资源迭代

AI 技术体系、知识力驱动成

为商业主流

4、改变权利：数据二十条保

障数据权属、数据的垄断促

使资产稀缺、数据资产证券

化成为趋势

企业咨询费预算

《“十四五”国

家信息化规划》

《“十四五”数

字经济发展规

划》

《关于构建数

据基础制度更

好发挥数据要

素作用的意见》

《企业数据资

源相关会计处

理暂行规定》

（财会〔2023〕
11号）

成都某 A股上

市公司

杭州某 A股上

市公司
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企业数字化营销场景

场景 拜访对象 用户痛点 为用户解决的问题
立项方式/预算出

口
政策依据 案例

企业数字

化营销

跨境电商

金融业

销售型企

业

1、缺少海外市场数据，

无法实现海外销售平台

用户精准触达，商品出海

受阻

2、缺少全国企业、行业

数据，无法高效挖掘潜

客，区域外渠道拓展受阻

1、通过数据精准定位目标

客户，实现精准营销、精准

获客

企业营销预算

《“十四五”大
数据产业发展

规划》

《“十四五”数
字经济发展规

划》

《中小企业数

字化转型指南》

国内某头部互

联网平台旗下

国际业务平台

某银行分/支
行

某酒企营销部
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